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La iniciacion del maestro de la inversion

Comprender el mundo del maestro de la inversion

¢Comprende lo elevado del coste?

¢A cuanto asciende el coste de ser un maestro de la inversion?
Mientras que el verdadero precio resulta dificil de cuantificar,
llevamos el tiempo suficiente en el negocio de las inversiones
como para saber que es mas elevado de lo que la gente supone. Y
en la mayoria de los casos, es superior a lo que la mayoria de la
gente esta dispuesta a pagar. Digame de alguien que esté dis-
puesto a abandonar su actual trabajo para convertirse en inver-
sor de dia y le diré de alguien que probablemente no alcanza a
comprender lo que significa ser un inversor de dia. Los que pien-
san que se trata de un juego que se puede conquistar o dominar
en cuestion de pocos meses se equivocan por completo. Obtener
el dominio del mercado no sé6lo requiere muchos meses o afios
de esfuerzo incansable, sino que, ademas, destacar en la profe-
si6n surge Gnicamente después de aprender y experimentar to-
das las formas imaginables de pérdidas. La verdad del tema es
que el dolor, la agonia, las heridas que sufre el inversor experi-
mentado son prolongadas y profundas. El aspirante que no po-
sea una cantidad considerable de fortaleza, carezca de resolucion
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y pasion y no esté dispuesto a darlo todo, no durara en su inten-
to. Los individuos que realmente desean obtener el éxito en los
mercados deberan pagarlo con su sangre, su dinero y una parte
importante de sus vidas. Un precio elevado. Nadie lo niega. Pero
la recompensa que reciben los que estan dispuestos a pagarlo es
inmensurable. Los inversores de éxito disfrutan de una indepen-
dencia que la mayoria no puede ni tan siquiera imaginarse. Con
un ordenador portatil y una linea telefénica, tienen la libertad de
invertir y acumular beneficios desde cualquier parte del mundo.
Pueden ganar mas dinero en dos horas que la mayoria de la gen-
te puede ganar en un mes. Con un clic de raton y tocando unas
cuantas teclas, los inversores de éxito pueden dar vida a cual-
quier deseo material y olvidarse de las preocupaciones diarias
que tipicamente agobian a la media de la poblacion. Respon-
diendo adecuadamente a los impulsos electronicos que cente-
llean en la pantalla del ordenador, los inversores pueden crear el
mundo que ellos elijan, llevar un estilo de vida que supera el mas
apasionado de los suefios y descansar con seguridad en el hecho
de que nadie en el mundo puede quitarles lo que han consegui-
do. Pero para llegar alli, /es imprescindible aguantar! Y para al-
canzar este nivel tan elevado al que nos referimos, es imprescin-
dible sobrevivir, por dificiles que se pongan las cosas. Y eso,
amigo mio, no es tarea facil. Por lo tanto, el mejor consejo que
podemos darle, si esta usted dispuesto a pagar el precio, es el si-
guiente: desarrolle un plan, encuentre un mentor que le ensefie,
iy no se rinda nunca! Hagase la idea desde este momento de que
se trata de ascender o morir en el intento. Y entonces deje que su
decision inquebrantable se ocupe de los detalles. Puede hacerlo.
Y sabemos que es verdad, porque nosotros lo hicimos.

Semilla de sabiduria

Reconozca primero que el coste de ser un maestro de la inversion
es muy elevado. Entonces, siempre y cuando acepte ese coste,
tome la decision de convertir en su «maxima obsesion» la idea
de alcanzar una vida de éxito. Avive la llama de su pasion hasta
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que prenda en un calido deseo de alcanzar ese maravilloso esta-
do que nosotros denominamos la maestria en la inversion. Con-
vierta en su inica mision superar todos los obstaculos que se in-
terpongan en el camino hacia el éxito, sin pensar en ningun
momento en abandonar. Este deseo ardiente de dominar el mun-
do es el viento que empuja las velas de todo inversor rentable. Es
lo que proporciona al nuevo inversor su capacidad de sobrevivir
durante este primer afio lleno de trabas de su nueva vida.

El maestro de la inversion precisa pocas herramientas

Siempre hemos creido que lo inico que se necesita para conver-
tirse en un inversor de éxito es el dominio de unas pocas herra-
mientas de inversion. Muchos se ven coartados por la idea erro-
nea de que para poder vivir de las transacciones bursatiles es
imprescindible acumular una gran riqueza de conocimientos
que solo proporcionan muchos afios de experiencia. Y esto no
s6lo no es cierto, sino que la verdad es mas bien lo contrario. De
hecho, nuestra experiencia nos dice que aquellos que poseen una
cantidad limitada de conocimientos sobre el mundo de las inver-
siones tienen mejores probabilidades de convertirse en jugado-
res efectivos en el mercado que los colegas mas expertos. ¢Por
qué? Pues porque las experiencias variadas de mercado que no
se utilizan e interpretan correctamente ayudan a cristalizar
creencias erroneas. Y las creencias erroneas cuya existencia so-
brevive acaban floreciendo en forma de ideologias completas y
erroneas que dan como resultado la ruina del inversor que las
defiende. Saber es poder, pero s6lo cuando se trata del saber co-
rrecto. Si llega usted a dominar dos o tres de las muchas técnicas
de inversion que se incluyen en la seccion de «Herramientas y
tacticas del maestro de la inversién» del libro, estara en camino
de convertirse en un inversor consistentemente rentable. Alcan-
zar la cima de este juego que denominamos inversion exige lite-
ralmente la utilizacion de dos o tres técnicas, y estamos seguros
de que con este libro tendra mas que suficiente a este respecto.



40 - Day trading

Semilla de sabiduria

Los mejores inversores son minimalistas. Son los que encuen-
tran dos o tres tacticas que les funcionan de manera consistente.
Una vez dan con ellas, se dedican simplemente a aplicarlas unay
otra vez. La repeticion tiene aqui un verdadero valor.

Persiguiendo el éxito en este lugar conocido como
el «<aquiy ahora»

Mirar hacia atras para comprender cuando y por qué el mercado
ha desarrollado un cancer, por decirlo de alguna manera, tiene
su sentido. Pero no hay nada mas valioso que saber por qué de-
sarrollara un cancer, antes de que se produzcan los hechos. Y si
es asi, épor qué tantos analistas de Wall Street y técnicos de mer-
cado se sienten mas comodos mirando hacia atras? Quiza es por-
que mirar hacia adelante exige que alguien se moje y arriesgue
una reputacion que le ha costado mucho alcanzar. No sélo exige
que alguien estudie y lleve a cabo una montana de deberes, sino
también que alguien revele los resultados de ese estudio al resto
del mundo. Y no es necesario que le expliquemos que habitamos
en un mundo muy critico. Considerando el riesgo, no es de sor-
prender que las empresas y los servicios que mas tienen que per-
der sean los que mas se nieguen a dar un paso adelante hacia el
limbo. Y ahi es donde han entrado en juego servicios como The
Pristine Day Trader y muchos otros. Durante los ultimos seis
anos, internet ha impulsado la aparicion de muchas empresas y
servicios de mercado dispuestos a dar un paso adelante en este
sentido. Somos de la opinion de que el jugador activo de merca-
do del mundo actual encuentra mas valor en estas empresas y
servicios que en los titanes establecidos de Wall Street, que tie-
nen mucho mas que perder dando los mismos pasos.

En el transcurso de unos pocos afios, nuestro servicio ha con-
seguido atraer seguidores procedentes de hasta 48 paises distin-
tos. ¢Por qué? ¢Por qué tenemos un dominio tan completo? Muy
sencillo. Porque nosotros (y otras firmas que representan esta
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nueva generacion) hemos estado dispuestos a jugarnos a diario
nuestra reputacion intentando decirle de la mejor manera posi-
ble lo que sucederd. Dedicamos poco tiempo a pensar en lo que
ya ha ocurrido, en algo cuyo valor académico es minimo. La ma-
yoria de nuestros esfuerzos se dirigen hacia lo que pensamos que
sucedera. Y el inversor del mercado actual, mucho mas sofistica-
do que los jugadores del pasado, apuesta por ello.

Todo esto, no obstante, tiene un lado oscuro que es muy im-
portante no pasar por alto. Mientras que consideramos extrema-
damente importante abordar los mercados mirando hacia el fu-
turo y menos importante mirar hacia atras, no siempre resulta
beneficioso proyectar las ideas y/o las perspectivas de mercado
hacia un futuro demasiado lejano. Esta es la razén por la cual
mostramos poco interés por lo que pueda pasar de aqui a ocho
meses. Esto es, de hecho, una carga adversa detras de la que his-
toricamente se ha escondido de las miradas mas criticas una fal-
ta tremenda de talento y se ha jugado a lo seguro. Como antiguo
directivo responsable de informar periédicamente de mis puntos
de vista sobre el mercado, aprendi rapidamente una regla secreta
que se utilizaba con mucha frecuencia en Wall Street y que me
maravilla que el pablico inversor en general no conozca lo sufi-
ciente. La regla era la siguiente: cuando no estés seguro y te veas
superado por las dudas, ofrece tu perspectiva del mercado para
de aqui a seis u ocho meses. Con esto se gana una buena cantidad
de tiempo durante el que es posible ir obteniendo pistas. Y si no
obtienes pistas (algo que le sucede a la mayoria), siempre puedes
cambiar tu perspectiva (el publico tiene poca memoria) o emitir
una nueva perspectiva, que a su vez vuelve a ofrecerte un nuevo
plazo de seis a ocho meses. No es necesario decir lo patético que
resulta todo esto. Aunque resulte extrano, los verdaderos talen-
tos de la calle no necesitan ocultarse detras de un vacio de tiem-
po de entre seis y doce meses. No siempre tienen razon, natural-
mente. Pero son fiables y dispuestos a mojarse a diario, en caso
de necesidad, y a decir: «Esto es lo que pensamos que debe tener
usted en cuenta y esto es lo que le proponemos para que pueda
obtener beneficios». Siempre que escucho este tipo de frase in-
tuitiva en boca de un analista, la leo en una publicacion o la veo
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defendida por un servicio de inversiones, lo primero que hago es
quitarme el sombrero y presentarle mis respetos. En segundo lu-
gar, me ocupo de conocer a quien lo ha dicho, bien a través del
servicio que representa o incluso personalmente, a ser posible.

Este es nuestro tema. Por lo que a nosotros respecta, nuestro
dominio es el del aqui y ahora. No vivimos arrastrandonos en el
pasado, ni tampoco evitamos las realidades del momento pen-
sando en un futuro lejano. Como jugadores activos en el merca-
do, nuestra vida entera esta perpetuamente dedicada a un espa-
cio de tiempo que oscila entre los dos y los diez dias. ¢Lo ha
captado? Anoételo. En otras palabras, desglosamos el mercado en
periodos perfectamente digeribles que oscilan entre los dos dias
y las dos semanas. Anotelo también. Silo hacemos bien, solemos
ganar un buen dinero. Si lo hacemos mal (y a veces lo hacemos),
nos recuperamos lo antes posible del golpe y seguimos adelante.
Siempre existe el siguiente periodo de entre dos y diez dias para
poder hacerlo bien. Pero incluso pasandonos de esta proyeccion
de entre dos y diez dias, lo que es evidente es que no perdemos
nunca un tiempo de entre ocho y doce meses equivocandonos
terriblemente. En nuestro libro, esto seria un crimen: un crimen
que no es perdonable en un mundo que cambia tan rapidamente
como el nuestro. ¢Por qué correr ese riesgo?

Semilla de sabiduria

No gaste mucha energia mirando hacia atras. Aborde el mercado
con una perspectiva de futuro que se prolongue entre dos dias 'y
dos semanas. Nosotros, como inversores que somos, no podemos
invertir en el pasado y tampoco poseemos la capacidad de ver
exactamente en un futuro muy lejano. Sin embargo, si que domi-
namos el periodo de tiempo que tenemos justo ante nosotros. A
falta de una frase mejor, denominamos este periodo de tiempo el
aquiy el ahora. Y es en este lugar donde nos sentimos comodos y
donde encontramos el éxito y la exactitud que perseguimos.
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Por qué el maestro de la inversion utiliza los graficos

La mayoria de nuestro trabajo de mercado se basa en el analisis
técnico que, bajo nuestro punto de vista, proporciona al inversor
que trabaja a corto plazo una base solida para llevar a cabo deci-
siones inteligentes de compra y venta. Como muchos inversores
conocen a través de la experiencia personal, incluso las empresas
con mejor valoracion fundamental pueden caer entre dos y diez
dolares en cuestion de dias, horas incluso, mientras que las em-
presas con peores fundamentales pueden subir y hacer exacta-
mente lo contrario. El valor de estos fundamentales, utiles a ve-
ces, se encuentra cuando se consideran periodos que oscilan
entre el afio y medio y los cinco anos. Pero los inversores que
trabajan a corto plazo se apoyan en tecnicismos (como probados
modelos de comportamiento del precio, soportes y resistencias,
caracteristicas de volumen, acumulacion y distribucion institu-
cional, roturas alcistas y roturas bajistas, etcétera.), y ello se debe
a que se basan en el aqui y ahora del que antes hemos hablado.
Pero de lo que debemos darnos cuenta, sobre todo, es del hecho
de que los tecnicismos y los modelos graficos son sé6lo guias, ni
mas, ni menos. Ayudan a valorar la probabilidad de que se pro-
duzca un movimiento particular, a ver sus méritos y sus riesgos
en el momento actual. No son garantias. No son infalibles. Y,
definitivamente, no proporcionan la comodidad de la certeza ab-
soluta. Pero équé podria proporcionarla? Bajo nuestro punto de
vista, los tecnicismos y los graficos son el mejor barémetro para
calcular la probabilidad de que algo ocurra.

Ahora bien, puede suceder que muchos noveles mal informa-
dos sean testigos del fracaso de un concepto técnico determina-
do, como el de un soporte en un determinado nivel para un valor
concreto, y entonces supongan errobneamente que se trata de un
concepto poco fiable e inttil. Un gran error que deberia evitarse
como una plaga. El inversor astuto aprende tanto, sino mas, del
fracaso de un concepto técnico como de su éxito. Si fracasara de
repente un determinado nivel de soporte, algo que esta compro-
bado que es tremendamente fiable, dispondriamos de una infor-
macion muy util y valiosa. Bajo nuestro punto de vista, no seria
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el fracaso de un concepto. Se trataria mas bien de un concepto
técnico que nos esta revelando el mensaje mas potente y valioso
de todos: el mensaje del cambio. Miremos un ejemplo. A media-
dos de octubre de 1988, Intel Corporation rompio el nivel de so-
porte fundamental que en los ultimos tres meses estaba situado
en los 90 dodlares. Sin duda alguna, hay quien vio el fenémeno y
dijo: «éVeis lo poco fiable que es el analisis técnico? iEl nivel de
soporte fracasa!». Muchos de estos criticos fueron exactamente
los mismos que salieron malheridos de la posterior caida de Intel
Corporation a 70 dolares. No, amigo mio, la rotura del nivel de
soporte de Intel en 90 doélares no fue el fracaso de un concepto
técnico. Fue un mensaje: ique muchos desearian haber com-
prendido!

Semilla de sabiduria

Los fundamentos, aunque importantes, no ayudan al inversor a
evaluar los riesgos y los conflictos del aqui y ahora. Ahi es donde
los tecnicismos y los graficos hacen sombra a los fundamentos.
Seria de la mas tremenda ingenuidad esperar o pensar que los
conceptos graficos funcionan siempre. No es asi. A veces se equi-
vocan pero, incluso asi, ofrecen al inversor astuto mensajes muy
valiosos. El inversor sélo tiene que aprender a escucharlos.

Los graficos no mienten

Existen muchos jugadores de Bolsa casuales que no tienen ni la
mas minima idea de lo que es el analisis técnico ni de en qué
consiste el arte de interpretar graficos. No es necesariamente
culpa suya; sin embargo, la parte triste reside en el hecho de que
muchas de estas personas mal informadas se sittian entre los cri-
ticos mas destacados de este arte. Como hemos mencionado an-
tes, lo que hacen los graficos de precios no es mas que mostrar
graficamente lo que denominamos la «pista» del dinero. Mues-
tran la psicologia humana en funcionamiento y los ciclos repeti-
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tivos de miedo, orgullo e incertidumbre. Lo que siempre nos ha
gustado de los graficos es que son factuales. Mire, en CNBC, MS-
NBC o en Moneyline puede aparecer un director financiero y
mentir sobre lo mucho que le gusta un determinado valor, cuan-
do lo que pretende es generar las compras suficientes como para
compensar todas sus 6rdenes de ventas. Pero ésabe qué? Los
graficos no mienten. Toda orden de venta aparecera en el grafico
en el instante en que se produzca y el volumen revelara lo grande
que es esa orden de venta. Es gracias a los graficos que podemos
decir «iLo tenemos!». Imaginese que un destacado analista emi-
te un informe declarando que XYZ se encuentra posicionado
para dominar su sector. Usted puede averiguar si lo que dice es
realmente cierto. ¢Como? Pues si el grafico del valor sube con
mayor rapidez que el conjunto de su sector, puede decir confia-
do: «Ese analista es mi amigo». Ahora bien, si el grafico parece
una escalera que conduce hacia las profundidades intermedias
del purgatorio, diga: «Ya te tengo, tio. iO estas mintiendo o no
tienes idea de lo que dices!». Gracias a una contabilidad sofistica-
da, los informes de beneficios pueden dibujar una imagen falsa,
pero los graficos no mienten. Puede aparecer un director general
pronunciando un discurso y realizando declaraciones inexactas
sobre una empresa, pero el grafico, amigo mio, nunca miente.
Los inversores, tanto grandes como pequefos, apuestan con su
dinero, no con su boca. Puede que la apuesta no sea siempre la
correcta, pero al menos sabra usted que sus apuestas (compras y
ventas), que son las que construyen el grafico, estan basadas en
verdaderas convicciones, en verdaderas creencias. Y por si acaso
lo ha olvidado. El grafico esta compuesto por las distintas apues-
tas. Los graficos no mienten.

Semilla de sabiduria

Todo movimiento de valores esta dirigido por una de estas tres
emociones: avaricia, incertidumbre y miedo (de ellas, la incerti-
dumbre significa la parada técnica entre la avaricia y el miedo,
las dos emociones dominantes). El valor va a la alza cuando el



46 - Day trading

grupo dominante de inversores de un valor esta regido por la
avaricia. Es lo que denominamos la fase alcista. Cuando el grupo
dominante de inversores de un valor experimenta los dolores del
miedo, el valor ira a la baja. Cuando el grupo dominante muestra
incertidumbre, se queda en la barrera, por decirlo de algiin modo,
los precios se estabilizaran siguiendo un modelo lateral, como si
por un breve periodo no tuvieran un hogar donde ir o una direc-
cion hacia la que viajar. Los graficos nos dan el poder de ser ca-
paces de valorar rapidamente lo que experimentan los inversores
reales de cualquier valor. Los graficos no mienten. Revelan lo
que siente y lo que hace el grupo de accionistas. Quien no utiliza
graficos en su analisis, corre el riesgo de ser uno de los muchos
ingenuos de los que se aprovechan quienes conocen la situacion.
Dicho de forma muy sencilla, el inversor astuto no puede permi-
tirse vivir sin graficos.

Siguiendo la pista del dinero

Muchos de nuestros suscriptores potenciales o nuevos se sienten
preocupados cuando descubren que basamos la mayor parte, si
no todo, de nuestro analisis en modelos graficos y otros indica-
dores técnicos, en lugar de hacerlo en la informacién convencio-
nal de los fundamentos. Histéricamente, el ptblico inversor en
general se ha sentido mas comodo con analisis que observan as-
pectos como los beneficios de una empresa, su coeficiente entre
precio y beneficio, su nivel de endeudamiento, los desarrollos del
sector, etcétera. Los aspectos técnicos, como la repeticion fre-
cuente de modelos graficos, la ruptura de precios, los aumentos
de volumen, las jornadas de reversion, la media movil, etcétera,
no so6lo han sido criticados, sino ademas evitados y descartados
como trampas y camelos. Pero la verdad de la cuestion es que ese
analisis técnico, o grafico, para ser mas concretos, no es mas que
el arte de seguir el flujo del dinero. Y por si acaso no lo sabia, el
dinero no miente. Mire, los inversores, los analistas y las empre-
sas de Wall Street pueden decir y diran todo lo que les apetezca.
Emitiran sus opiniones y consejos libre y generosamente. Pero
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después de todo lo que digan y hagan, s6lo sera posible descubrir
sus verdaderas creencias llevando a cabo un seguimiento sobre
como realizan sus inversiones, controlando como y donde gastan
su dinero. No podria decirle cuantas veces puede una destacada
empresa de corredores de Bolsa reiterar que un determinado va-
lor debe «comprarse» cuando, de hecho, sus grandes clientes
institucionales, a quienes ellos también asesoran, estan vendien-
do precisamente este valor. ¢Tiene usted idea de lo habitual que
es que el director de una empresa o sus altos ejecutivos procla-
men incansablemente las maravillosas perspectivas de su em-
presa, mientras que todos sus empleados, desde el director gene-
ral hasta el conserje, se dedican a deshacerse de sus valores en el
mercado secundario? El dinero saca la verdad a relucir. Seguir
sus movimientos ayuda a liberarse de la fachada, de un exterior
que puede ser equivoco. Revela las verdaderas intenciones de los
inversores mas destacados. Y ésta es la razon por la cual los in-
versores astutos utilizan los graficos. Reflexione sobre ello. ¢No
cree que un grafico de precios es como la pista que deja a su paso
el dinero de verdad? Es evidente que los beneficios y otros aspec-
tos tienen también su importancia. Pero las cifras y los informes
no mueven los valores. Lo inico que los mueve es el dinero. Y es
por eso que decimos que no nos ensefien informes. /Que nos en-
sefien el dinero!

Semilla de sabiduria

Como profesionales activos que somos, no nos consideramos
muy distintos de los médicos especialistas que s6lo pueden reali-
zar correctamente su trabajo después de observar el interior de
los pacientes, después de estudiar una radiografia. Si, los médi-
cos especialistas pueden obtener informes completos de sus pa-
cientes en los que les relatan como se sienten y qué sienten. Pero
los buenos médicos no se quedan ahi. Mientras que escuchan los
informes orales de sus pacientes, les preparan también para so-
meterse a una radiografia que les proporcionara la visiéon de su
«interior». Si los médicos no actuaran de esta manera, los cata-
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logariamos de farsantes de primera categoria. Los inversores que
trabajan a corto plazo se encuentran en situaciones similares. Se
ven constantemente bombardeados, tanto por noticias estupen-
das como por noticias horribles, con esta opiniéon que contrasta
con aquella opinion. Todo el mundo quiere influir sobre su for-
ma de pensar, incluso sobre lo que los inversores ven y creen,
desde los amigos personales hasta los directores ejecutivos de las
empresas de la lista Fortune 500.Y aunque el inversor astuto es
capaz de asimilarlo todo, sabe que s6lo podra librarse de las in-
fluencias externas después de llevar a cabo su vision «interna»,
su radiografia, por decirlo de algiin modo. Es por eso que los gra-
ficos explican al inversor quién miente y quién es sincero. Gra-
cias a los graficos observan el flujo del dinero, cuando y donde
los grandes inversores colocan sus mayores apuestas, o cuando
hacen las maletas para volver a casa. Miremos con escepticismo
a aquellas personas que tienen un interés personal en que crea-
mos y pensemos de una determinada manera. Nuestros verdade-
ros amigos son los graficos. Representan las pistas que va dejan-
do el dinero. Y, por si acaso no lo sabia, el dinero es el amigo
definitivo del inversor. Por lo tanto, ¢por qué no tener un mapa
que nos lleve a é1?

Dadme la técnica o dadme la muerte

A muchos inversores les parece asombroso que basemos nuestro
analisis de las inversiones casi por completo en factores técnicos
(volumen, modelos de precios, momentum, etcétera), sin consi-
derar en profundidad la historia o los fundamentos que hay de-
tras de un determinado valor. De hecho, confiamos tan exclusi-
vamente en la técnica que durante la jornada apenas si miramos
las noticias, exceptuando las de CNBC, que utilizamos para las
actualizaciones del mercado y para reirnos de vez en cuando (la
CNBC realiza un gran trabajo en cuanto a convertir los temas
aburridos en entretenidos). No queremos decir con ello que la
historia o la informacion fundamental carezca de valor. Sélo es-
tamos insinuando que el valor de estos aspectos es relativamente
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pequeiio y que, a veces, totalmente irrelevante en lo que a la in-
version a corto plazo se refiere. ¢Por qué es asi? Permitanos que
se lo expliquemos. Supongamos que hemos comprado una ac-
cion por 20 ddlares. Nuestro precio objetivo es de 22,5 dolares y
nuestro precio stop lo hemos definido en 19 délares. Aparece de
pronto en las noticias una historia negativa de algtn tipo y el
valor baja lo suficiente como para desencadenar nuestra orden
de venta. ¢Cual es el resultado? Una pérdida de un ddlar (omiti-
mos las comisiones para simplificar). Contemplemos ahora el
escenario desde otra perspectiva. El mismo valor que hemos
comprado a 20 doélares cae lo bastante como para desencadenar
nuestra venta a 19 ddlares, y lo hace sin motivos aparentes. En
otras palabras, no surge ningun tipo de noticia que actie a modo
de catalizador. ¢No se produce el mismo resultado de una pérdi-
da de un doélar? ¢Cual es el verdadero valor de conocer qué es lo
que causa la caida si el plan previamente pensado es de salirse
igualmente de la inversion en cuanto se alcance el punto de stop
fijado? En realidad, lo que suele provocar el hecho de conocer la
causa es que el inversor tenga una fuerte tendencia a desenten-
derse que le haga dificil, a veces, actuar cuando surge la necesi-
dad de hacerlo. No podria explicarle las muchas ocasiones en
que he permitido que una noticia, un analista sobradamente re-
munerado de Wall Street, o cualquier tipo de rumor me haya
hecho quitarme de encima un valor para luego verlo subirse por
las nubes. También me he sentido extremadamente culpable de
lo contrario. Pero mis afios de experiencia me han convencido
de que cualquier acciéon que llevemos a cabo deberia venir dictada
por un plan de inversion bien pensado, no por los rumores o las
historias. Esta es la Ginica manera de mantener la disciplina en
un momento de caos. Esta es la manera con que los mejores in-
versores conservan su integridad cuando todo el mundo se que-
da paralizado o confundido. En resumen, ésta es la manera con
la que el maestro de la inversion hace dinero, escuchando y cen-
trandose en lo tnico que cuenta: el movimiento del valor. Todo
lo demas es superfluo. Todo lo demas es pelusilla. Bajo nuestro
punto de vista, todo inversor deberia pronunciar la siguiente
afirmacion, procedente de Patrick Henry, el padre de nuestra re-
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volucion: «Desconozco el camino que tomaran los demas, pero
por lo que a mi refiere, dadme la técnica o dadme la muerte».

Semilla de sabiduria

Las noticias, las historias y los consejos pueden, a veces, ayudar a
encender bruscos movimientos en los asuntos subyacentes a los
que van dirigidos. Pero el inversor astuto no permitira que estas
fuentes externas alteren su plan, especialmente en lo referente a
la decision de venta. El motivo que pueda haber detras de la cai-
da de un valor deberia significar muy poco para el inversor astu-
to que trabaja a corto plazo. Una vez haya establecido, basandose
en la técnica, en qué punto de precio piensa vender el valor, ya lo
tiene todo. Ninguna noticia ni rumor alterara su plan. Los inver-
sores noveles que buscan justificaciones y motivos para haberse
aferrado a valores perdedores se formulan a menudo preguntas
como las siguientes: «¢Por qué esta cayendo como una piedra
XYZ?», «¢Hay noticias sobre por qué ABCD se esta hundien-
do?». Muy a menudo, las noticias que hay detras de una caida les
llevan a racionalizar. «Oh, esa noticia tampoco es tan mala. Qui-
za si conservo el valor una hora méas o un dia mas, se recuperara.»
Los maestros de la inversion se aferran a toda costa a la técnica
y al punto predeterminado de venta. Actian donde la técnica y
donde su precio stop les dice que lo hagan y las preguntas las
plantean mas tarde. Nuestro punto de vista es que las cuestiones
deberian formularse de modo lateral. Dicho de otra manera, las
preguntas deberian plantearse antes y después de la batalla, no
durante la misma. Mientras estamos en las trincheras (cuando
estamos invirtiendo), debemos adherirnos a nuestro plan (estra-
tegia de inversion), que a su vez esta basado en nuestros mapas
(graficos). Piénselo. ¢Se sentiria seguro en las trincheras con al-
guien nervioso que no parara de formularle preguntas?
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No te presentes en un tiroteo con un simple cuchillo

Alli estaba yo, siendo intensamente bombardeado por un perio-
dista canadiense que queria saber por qué The Pristine Day Tra-
der era una publicacién tan considerada en su pais. «éEs usted
un tnversor profesional?», me preguntd. «Si», le respondi.
«¢Cuanto tiempo lleva en esto?», me preguntd a continuacion.
«Doce anos: seis como profesional y seis como novato.» «éHa
perdido alguna vez?» «Le apuesto a que si. Uno de los mejores.»
«Espere un momento. Deje que lo entienda —dijo—. ¢Era usted
un perdedor?» «Si, y de los consistentes.» «¢Por cuanto tiem-
po?», preguntd con incredulidad. «Oh, durante cuatro o cinco
afos.» Llegados a ese punto de la entrevista, puedo decir que el
periodista canadiense se quedo sin saber qué decir. Estaba ha-
blando con Oliver L. Velez, editor jefe de The Pristine Day Tra-
der, el servicio que Barron’s clasificaba como el mejor servicio de
inversiones diarias de la web, y estaba oyéndome decir sin alte-
rarme que en su dia fui un perdedor consistente. «Pero... pero...
Barren’s ha clasificado su servicio como el mejor», prosiguio.
«&Y? Mi servicio es un ganador, pero eso no significa que yo no
fuera un perdedor», le espeté a modo de respuesta. Siguié una
dolorosa y prolongada pausa y me negué a ser yo quien rompiera
el silencio. Empezaba a disfrutar de su incomodidad. «Bien, di-
game entonces una cosa», dijo finalmente. «Lo que sea, caballe-
ro.» «¢Es usted ahora un ganador?» Ya sabia lo que queria escu-
char aquel tipo. No estaba acostumbrado a hablar con alguien
que le contara la fria verdad, dura y sin adulteraciones. Se habia
desequilibrado y no se encontraba en su elemento. Debo admitir
que me lo pasé en grande. La verdad es que temia tener que obe-
decer. Pero lo hice. «A veces gano, caballero», respondi. Sigui
una nueva pausa. «¢La mayoria de las veces?», pregunt6 con su
curiosidad elevada al maximo. «Si. Ahora gano mas que pierdo.»
Una nueva pausa. Seria la ultima por parte de él. «<Una pregunta
final, sefior Velez.» «Dispare.» «{Puede evitar que otra gente
pierda?», pregunt6 forzado. Ahi estaba la trampa. Ahi era donde
muchos otros fabricantes, promotores y especialistas en marke-
ting se habrian equivocado. Pero yo no. No pensaba caer en un
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intento de trampa tan evidente. Sabia que a aquel tipo le habria
encantado que le dijera que yo soy la respuesta a todas las oracio-
nes de los inversores para asi salir en busca de montones de gen-
te que hubiera perdido dinero utilizando mis servicios. «iNo. No
puedo evitar que otros pierdan!» «Bien, entonces cqué puede us-
ted hacer, sefior Velez? Si no puede evitar que los demas pierdan,
¢para qué le pagan exactamente?» Entonces fui yo quien hizo la
pausa. «iPara asegurarles de que no se presenten en un tiroteo
con un simple cuchillo, caballero!» Solté una carcajada.

La mayoria de inversores que buscan nuestras instrucciones
se sorprenden cuando les decimos que no podemos convertirles
en ganadores. Como editores de una popular publicacion de ase-
soria, esperan que les vendamos la idea de que somos fabricantes
de milagros, creadores de suenos y garantia de esperanza, fortu-
na y riqueza. Los que nos conocen mejor saben que nunca pro-
meteremos ni promocionaremos este tipo de cosas. Mire, la ver-
dad del asunto es que nadie es capaz de transferir el dominio de
la inversiéon. No podemos, s6lo moviendo una mano, entregar-
le la mentalidad, la actitud, la disciplina y los modales de un ga-
nador. Solo usted puede hacerlo. S6lo la misma persona puede
ganarse el derecho a ganar. Todo inversor en potencia posee la
capacidad de ganar, pero esa posibilidad permanece dormida y
solo la misma persona puede despertarla. Se trata de un reto per-
sonal que nadie mas llevara a cabo en lugar del mismo inversor.
Lo dnico que nosotros, y otros mentores como nosotros, pode-
mos hacer es ayudar a guiar y a dirigir al inversor a lo largo del
camino. Incluso con nuestros conocimientos, lo inico que pode-
mos hacer es destacar los muchos obstaculos y trampas concebi-
dos para complicarle la vida. Podemos ensenarle lo que funciona
y lo que no. Podemos incluso entregarle parte de los conocimien-
tos que tanto nos ha costado conseguir, y revelarle tacticas y téc-
nicas que nos han demostrado fiabilidad. Pero independiente-
mente de lo que hagamos, no podemos controlar lo que los
inversores hagan con todas esas cosas. No podemos controlar la
forma de pensar de los inversores o como sienten o reaccionan. Y
no podemos influir sobre sus miedos o alterar su bagaje psicolo-
gico y emocional. Lo que si podemos es asegurarnos de que se
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presenten en el juego con todo lo indispensable. Pero después
de hacerles la maleta, por decirlo de alguna manera, y después de
habernos arrodillado a su lado para murmurarles al oido algunas
palabras de animo y fe, los inversores empiezan a correr por su
cuenta y riesgo. No podemos pasar el examen por ellos. Lo tnico
que podemos hacer es ayudarles a prepararlo. Esa es nuestra mi-
sion. Este libro esta concebido para eso. Para eso nos pagan los
inversores de todo el mundo. Y para intentar conseguirlo es por
lo que pasamos noches enteras sin dormir. Hemos escrito este
libro con un dnico objetivo en mente, que no es otro que asegu-
rarnos de que nunca se presente en un tiroteo con un simple cu-

chillo.

Semilla de sabiduria

El dominio de la inversion no se alcanza nunca sin antes dispo-
ner de cierto grado de autodominio. La realidad es que el maes-
tro, independientemente de que se manifieste en forma de ins-
tructor o de servicio, tiene una capacidad infinitamente limitada
en cuanto a entregar o transferir el éxito en la inversion. El inico
papel que puede desempenar el maestro es el de asegurarse de
que su alumno vaya adecuadamente equipado y bien preparado
para la batalla que le espera. Nunca olvide, sin embargo, que la
batalla es suya. Nadie puede luchar en su lugar. Nadie puede
ocupar su puesto ni tan siquiera aliviarle en las empresas mas
duras. El éxito depende sdlo de usted. Y con la guia adecuada,
podra conseguirlo, y lo conseguira.

Busque en primer lugar los conocimientos;
los beneficios, en segundo

El éxito es un término muy vago, cuyo verdadero significado
debe ser determinado por cada individuo. ¢Por qué? Porque cada
uno de nosotros tiene su propia y inica definicion de lo que es el
éxito y de lo que significa. Pero el fracaso, en el extremo opuesto,
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queda definido por una sola cosa, y ésta es el acto o la costumbre
de magnificar las cosas pequenias. La mayoria de la gente pasa
gran parte de su existencia persiguiendo y centrandose en las mi-
nucias de la vida, en las cosas que ofrecen el valor mas pequeno.
Veamos rapidamente un ejemplo. Nuestra publicacion diaria in-
tenta ofrecer dos beneficios potenciales: conocimiento del arte
de la inversion e inversiones rentables. Ahora bien, mientras que
lo mas probable es que la rentabilidad sea lo que capta mayor
atencion, los conocimientos son, de lejos, lo mas importante.
Una ganancia de dos o tres dolares desaparece para siempre una
vez realizada. Pero adquirir el conocimiento que ha producido
esa ganancia convierte la rentabilidad en una posibilidad eterna.
Como dice un proverbio chino: «Dale un pez a un hombre y lo
tendras alimentado para un dia. Enséiale a ese hombre a pescar
y lo tendras alimentado para toda la vida». En nuestra publica-
cion incluimos un apartado educacional porque queremos que
los inversores se centren en lo que es importante. Por todos los
medios, queremos que persigan los beneficios y los obtengan. Y
con todo, lo que pretendemos es que se aseguren de obtener los
conocimientos que finalmente determinaran no sélo su rentabi-
lidad del momento, sino su rentabilidad duradera.

Semilla de sabiduria

En cuanto a grado de importancia, el conocimiento debe ir siem-
pre en primer lugar. Los inversores astutos colocan su deseo de
obtener beneficios por detras de su deseo de conocer. Los inver-
sores que buscan conocimientos, incluso a costa temporalmente
de la rentabilidad, descubren que los mayores beneficios son los
que les esperan en un futuro cercano. Asegurarse primero el co-
nocimiento significa la llegada de abundantes beneficios a conti-
nuacion, reales, auténticos y muy duraderos. Busque aprender
de todas las maneras posibles y pronto descubrira abundantes
beneficios.





