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PRÓLOGO A LA PRIMERA EDICIÓN

La revolución universitaria, siempre más instrumental que de fondo, 
afecta especialmente a titulaciones y planes de estudio, propugna lo breve 
y lo rápido en la enseñanza de muchas materias, como es la programada 
para el Derecho mercantil en numerosos currículos académicos, lo que 
obliga a los docentes a evitar el riesgo de lo superficial y del primer bar-
niz y a poner a punto los viejos instrumentos de la metodología docente, 
acuciada ahora, más que nunca, por el imperativo de la economía de la 
enseñanza: enseñar solo lo que el alumno puede aprender en el tiempo de 
que se dispone. Adecuar los estudios tradicionales a las nuevas circunstan-
cias exige, pues, una previa y delicada selección de los conocimientos que 
deben impartirse y pueden asimilarse y de los instrumentos más idóneos 
para facilitar esa transmisión de saberes.

Naturalmente, seguirá siendo la lección magistral, la exposición oral 
del profesor en clase, la guía fundamental de la enseñanza, el vehículo de 
comunicación más directo y participativo de docentes y discentes; pero, 
también urgido por la escasez de tiempo, ese instrumento necesita otros 
de apoyo y de complemento, como es, en primer lugar, el texto, la expo-
sición escrita, objeto de estudio y de consulta fuera de las aulas. Y es en 
la obra impresa donde más se impone ese sentido de la medida, de la 
selección de temas, de la extensión que merece cada uno, del tratamiento 
adecuado.

Surge aquí la evocación de los tópicos clásicos: «más valen quintaesen-
cias que fárragos», «lo bueno, si breve, dos veces bueno»... Y la realidad es 
que reducir a lo esencial, a lo elemental del conocimiento, una exposición 
somera de esta rama del Derecho exige a los autores un esfuerzo muy 
meritorio. «Quintaesenciar» es depurar, afinar, limpiar, hasta extraer del 
conocimiento la última esencia. Quevedo advertía del riesgo de acendrar 
el oro, por la acción del fuego: «Y guárdate de quemar metales y sacar 
Quintas essencias, que harás del oro estiércol, y no del estiércol oro». Ese 
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8	 PRÓLOGO A LA PRIMERA EDICIÓN

es el peligro: intentar reducir a lo esencial y quedarse en lo residual. Pero 
el director, coordinador y coautor de esta obra, el Profesor Jiménez Sán-
chez, es también, por sus orígenes mineros de Almadén, sabio conocedor 
del tratamiento de los metales preciosos y ha preservado su pureza en 
esta obra acendrada. Mérito suyo y de sus colaboradores; un equipo más 
«coordinado» que nunca en la disciplina del nuevo método y siempre fiel 
a la «obra de escuela».

Los autores han acertado a captar lo profundo y a presentarlo como 
elemental, asequible a quienes se acercan al Derecho mercantil incluso 
sin una previa formación jurídica. Porque no se trata solo de alcanzar la 
esencia, sino de exponerla en forma adecuada, en lenguaje preciso, pero 
llano, jurídicamente correcto, pero inteligible para el estudiante, y según 
una sistemática ordenada con criterios lógicos, en la que la concisión del 
estilo no reste claridad al contenido.

Esta labor de síntesis, siempre encomiable, es especialmente difícil y 
digna de admiración en la exposición de una rama del Derecho, porque 
exige, a la vez, huir de dogmatismos y evitar confrontación de opiniones, 
formular afirmaciones y prescindir de citas legislativas, jurisprudenciales 
o doctrinales, y hacerlo en la economía de espacio y de tiempo que impo-
ne la misma naturaleza de la obra. Una adicional, y también elemental, 
relación de fuentes puede orientar al lector deseoso de ampliar sus cono-
cimientos.

El elogiable esfuerzo de los autores ha de ir acompañado del necesa-
riamente exigible a los lectores para aprehender estas nociones. No son 
rudimentos, ni son para rudos; lejos de lo tosco, áspero y basto, lo que 
aquí se expone es lo depurado, afinado y limpio, que ha de ser meditado y 
reflexionado con atención y con esmero, para que la esencia no se pierda 
en la espuma de la superficie. El estudiante sabrá valorar la contrapresta-
ción que los autores demandan de su esfuerzo.

Encerrar en doce apartados una visión panorámica del moderno De-
recho mercantil ha exigido una labor de altura, de selección, de estructu-
ración, de esencia y de forma, hasta ahora inédita en las obras generales 
de nuestra disciplina. El prologuista es muy sincero en el elogio de esta 
primicia y en los augurios de su éxito. Pero el Prólogo ha cruzado ya los 
límites del fárrago...

Sevilla, San Fermín, 2004

Manuel Olivencia

Catedrático de Derecho Mercantil  
de la Universidad de Sevilla
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PRÓLOGO A LA DECIMOSEXTA EDICIÓN

Aun cuando el fallecimiento del Prof. D. Manuel Olivencia Ruiz pri-
vó a sus lectores desde hace ya demasiados años de la inestimable guía 
para aproximarse al contenido de las Nociones de Derecho mercantil que 
ofrecían los Prólogos de sus sucesivas ediciones, seguimos contando con 
la presentación de esta obra que hizo en el Prólogo a la primera edición, 
reproducido siempre desde entonces como pórtico de sus páginas.

En él se resalta que la presentada, presidida por el propósito de hacer 
asequible un conocimiento principial o básico del Derecho mercantil, es 
una «obra de escuela», en la cual se compatibilizan el carácter sintético 
de las exposiciones efectuadas a lo largo de sus diversos capítulos, el rigor 
que debe presidir todo tratamiento de conceptos y normativas jurídicas, y 
la precisión e inteligibilidad del lenguaje utilizado.

En su decimosexta edición, estas Nociones permanecen fieles a tal 
planteamiento y, manteniendo conforme a él las dimensiones de su tex-
to, incorporan al de la última edición dada a la imprenta las novedades 
normativas de particular incidencia sobre los temas tratados producidas 
desde aquella. Novedades que han sido especialmente relevantes en los 
ámbitos de las sociedades mercantiles y de los mercados de valores.

Sevilla, 25 de junio de 2024

Guillermo J. Jiménez Sánchez

Rafael La Casa García

Catedráticos de Derecho Mercantil  
de la Universidad Hispalense
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I.  EL DERECHO MERCANTIL

SUMARIO: 1. PROCESO DE FORMACIÓN Y ESTADO ACTUAL DEL DERECHO MERCANTIL.—A) El Derecho mer­
cantil como categoría histórica.—B)  La legislación mercantil.—C)  Concepto de Derecho mercantil.—2.  EL 
DERECHO MERCANTIL Y EL DERECHO DE LA UNIÓN EUROPEA.—3. EL DERECHO MERCANTIL INTER­
NACIONAL.—4.  LAS FUENTES DEL DERECHO MERCANTIL.—A)  El sistema de fuentes del Derecho y la 
regulación de la materia mercantil.—B) Las leyes mercantiles.—a) Normas comprendidas en el concepto ley 
mercantil.—b) Competencia sobre la legislación mercantil. C) Los usos de comercio.—a) La significación de 
los usos en el Derecho mercantil.—b) La prueba del uso.—FUENTES NORMATIVAS.

1. � PROCESO DE FORMACIÓN Y ESTADO ACTUAL  
DEL DERECHO MERCANTIL

A)  EL DERECHO MERCANTIL COMO CATEGORÍA HISTÓRICA

El Derecho mercantil es una rama especial del Ordenamiento jurídico 
surgida en la Baja Edad Media para dar respuesta a la exigencia de regular 
adecuadamente la, entonces, incipiente economía de mercado. El impul-
so que recibió esta en virtud del comercio intercontinental abierto por la 
navegación oceánica y, sobre todo, como consecuencia de la Revolución 
Industrial, condujo en el siglo xix a la afirmación de unos Cuerpos o con-
juntos normativos propios del tráfico mercantil, cuya máxima expresión 
formal se encuentra en los grandes Códigos de Comercio de los países del 
Continente europeo y de las naciones de América y Asia comprendidas en 
su esfera de influencia.

La expansión de las técnicas empresariales en las sociedades contempo-
ráneas ha originado el paralelo fenómeno de la comercialización del Dere-
cho privado, generalizando principios y reglas anteriormente circunscritos 
al específico tráfico de los mercaderes. Paralelamente, el proceso de glo-
balización (de comunicación e interdependencia de mercados, sociedades 
y culturas, del cual quizá sean destacados precedentes el comercio interlo-
cal y las ferias medievales), rasgo definitorio de nuestro tiempo manifesta-
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14	 GUILLERMO J. JIMÉNEZ SÁNCHEZ Y RAFAEL LA CASA

do con notable intensidad en el campo de las relaciones mercantiles, viene 
impulsando la creación de un Derecho uniforme del comercio como me-
dio de superar los obstáculos que representan las diferencias inherentes a 
la disparidad de los Ordenamientos jurídicos nacionales para la construc-
ción de un mercado cada vez más universal.

B)  LA LEGISLACIÓN MERCANTIL

La codificación decimonónica consagró en España el dualismo norma-
tivo del Derecho privado con la promulgación del Código Civil (1889) y el 
Código de Comercio (1885). Este último no contiene hoy sino una muy re-
ducida fracción de la normativa mercantil (esencialmente la relativa a los 
comerciantes personas físicas y a las sociedades personalistas, al Registro 
mercantil, a determinados extremos de la contabilidad de los empresa-
rios, a algunas especialidades de las obligaciones y de los contratos mer-
cantiles, a particulares cuestiones casi residuales de los protagonistas del 
comercio marítimo y de su tráfico, y finalmente a las prescripciones), la 
cual, como consecuencia de un proceso descodificador progresivamente 
acelerado, recoge actualmente en su mayor parte un extenso y asistemáti-
co conjunto de leyes especiales (entre ellas merecen citarse, sin propósito 
alguno de efectuar una enumeración exhaustiva que el permanente y ace-
lerado proceso de innovación y cambio legislativo de nuestro tiempo haría 
incompleta en el mismo momento de su formulación, las de sociedades 
de capital, sobre modificaciones estructurales de las sociedades mercan-
tiles, de agrupaciones de interés económico, de instituciones de inversión 
colectiva, de entidades de capital riesgo y otras entidades de inversión 
colectiva, de cooperativas, de sociedades de garantía recíproca, de socie-
dades laborales y participadas, de sociedades profesionales, de auditoría 
de cuentas, de patentes, de marcas, de protección jurídica del diseño in-
dustrial, de propiedad intelectual, general de publicidad, de defensa de la 
competencia, de competencia desleal, secretos empresariales, cambiaria y 
del cheque, sobre condiciones generales de la contratación, general para 
la defensa de consumidores y usuarios, de contratos de crédito al consu-
mo, de ordenación del comercio minorista, de medidas de lucha contra la 
morosidad en las operaciones comerciales, sobre contrato de agencia, de 
venta a plazos de bienes muebles, de los mercados de valores, de ordena-
ción de los transportes terrestres, del contrato de transporte terrestre de 
mercancías, de navegación marítima, de navegación aérea, de contrato 
de seguro y concursal) que integran, con lo que queda en vigor del viejo 
Código, la legislación mercantil.

C)  CONCEPTO DE DERECHO MERCANTIL

Todo ese vasto complejo de disposiciones, en unión a los usos de co-
mercio observados en cada plaza (tanto si son particulares de esta como 
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